Case study: fotoforma.pl

TikTok Ads

Typ e-commerce

Fotoforma.pl to polski dystrybutor sprzetu
fotograficznego i wideo. Marka jest autoryzowanym
partnerem gigantow takich jak Sony, Canon czy
Sigma. Obstuguje szerokie spektrum twoércéw - od
profesjonalnych fotografow, przez vioggeréw, az po
hobbystow poszukujgcych akcesoriow klasy premium
(np. Lexar).

Wyzwania

Zerowa sprzedaz z kanatu TikTok. Klient potrzebowat
naprawy analityki oraz udowodnienia, ze platforma moze
generowac transakcje w branzy wysokospecijalistyczne;.
Kluczowym KPI byto uruchomienie sprzedazy przy
koszcie transakcji ponizej 100 zt.
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Branza foto i elektronika

Ruynek polski Budzet 4 000 zt / mies.

Rozwigzanie

Zastosowalismy strategie opartg na natywnym contencie e-commerce
z twardg optymalizacjg pod zdarzenie ,Complete Payment”:

* WykorzystaliSmy formaty unboxingdw oraz bezposrednie poréwnania
jakosci zdje¢ (m.in. Sony A7 lll, Canon R50V, Sony A6700), co zbudowato
autorytet marki.

* NaprawiliSmy Pixela TikTok i wdrozyliSmy petne sledzenie zdarzenh
e-commerce, co pozwolito na precyzyjne dotarcie do grup zakupowych.

* WdrozyliSmy multi-ad sety z dedykowanymi kreacjami pod konkretne
produkty.

Efekty

°* ROAS 99x: W Q12026 roku kazda ztotowka zainwestowana
w reklame przyniosta niemal stukrotny zwrot.

* Skokowy wzrost sprzedazy: Wartos¢ zamowien wzrosta 0 549% -
osiggajac poziom 1337 997 zt w samym Q1 2026.

° Drastyczny spadek kosztow: ObnizyliSmy koszt zaméwienia 0 82%
(z 293,70 zt do zaledwie 52,95 z1), deklasujgc pierwotny cel 100 zt.

* Wolumen: Wzrost liczby zamoéwien o 355% (z 56 do 255 transakciji
kwartalnie).
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