Case study: sklep z firanami VElSEO
TikTok Ads

Typ e-commerce Branza dekoracje okienne Rynek polski Budzet 5 000 zt / mies.

Sklep internetowy oferujacy szeroki asortyment Rozwiazanie
firan, zaston i rolet, bedacy liderem w branzy
dekoracji okiennych. Marka stawia na tgczenie
estetyki z funkcjonalnos$cia, dostarczajgc produkty,
ktore odmieniajg wnetrza tysiecy polskich domow.

WdrozyliSmy zaawansowang strategie Full-funnel opartg na trzech
warstwach kampanii:

* Gora lejka: Budowa zainteresowania poprzez angazujgce kreacje
prezentujgce bestsellery (zastony velvet, firany siateczkowe, rolety)

Wgzwania * Dot lejka: Remarketing na osoby, ktére odwiedzity sklep.

Udowodnienie, ze TikTok to petnoprawny kanat dla ° Smart+ i katalog produktowy: Kampanie konwersyjne z celem 2 7 M Z'l
e-commerce, generujacy wysoki zwrot z inwestycji Complete Payment. Najwiekszy driver sprzedazy — 2261 zamowien. 9

(ROAS znacznie powyzej 1x) oraz utrzymujgcy wartosc sprzedaZg
stabilng sprzedazy przez caty rok. EfEktU

* Sklep z firanami i zastonami osiggnat jeden z najlepszych wynikéw
TikTok Ads w portfolio Verseo.

°* ROAS 44,9x oznacza, ze kazda zainwestowana ztotowka zwrdcita sie 8 0 2 ZI,
’

Cel prawie 45-krotnie.
o * Wartosé sprzedazy: 2,7 min zt. koszt zamadwien
Maksymalizacja
sprzedazy z TikToka
przy wysokim
ROAS
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Informacje zawarte w niniejszym dokumencie sg poufne i objete tajemnicg handlowg Verseo sp. z 0.0. Niniejszym oznajmia sie osobie, ktéra otrzymata ten dokument, ze kopiowanie lub rozpowszechnianie w jakikolwiek sposob zawartych w nim informacji jest zabronione.



