Google Ads, SEO

Typ e-commerce Branza odziez i akcesoria Budzet GA 8 000 zt, SEO 3 500 zt Runek polski

Wprowadzenie

Klient oferuje szeroki wybér galanterii damskiej

i meskiej, bizuterii oraz modnych akcesoriéw — zaréwno
na co dzien, jak i na wyjgtkowe okazje — wszystko

w atrakcyjnych cenach. Zwrdcit sie do nas z prosbg

O wsparcie w promocji nowo powstatej domeny.
Naszym celem byto zwigkszenie przychodu w swiezo
uruchomionym sklepie internetowym.

Cel

zwiekszenie
przychodu

- Marek Pankowski
Customer Success Manager

Case Study = Google Ads, SEO

CS/GA/MP/24 Poréwnanie danych: od 11.2021do 02.2023.

Strategia

Dotarcie do klientéw poprzez ptatne kampanie reklamowe
w Google Ads. Wsparcie kampanii pozycjonowaniem organicznym.

Kampania

Klient posiadat starszg, blizniaczg i tym samym konkurencyjng witryne,
dlatego prace na nowej stronie byty obarczone ryzykiem nizszej
skutecznosci dziatan. Przede wszystkim waznym elementem byto
pozbycie sie duplikacji strony oraz zoptymalizowanie witryny

pod katem SEO. W ramach ptatnych kampanii reklamowych
wystartowalismy z kampanig Brandowg w Sieci Wyszukiwania,

by zwiekszy¢ rozpoznawalnosci marki oraz przebic sie wsréd
konkurenciji. By osiggng¢ postawiony cel i zwiekszy¢ sprzedaz,
uruchomilismy kampanie Performance Max, opierajgce swoje
funkcjonowanie na technologii Al od Google. By zwiekszyc¢
czestotliwos¢ kontaktu z reklamg naszego klienta postawilismy

na kampanie remarketingowe. W zwigzku z duzg sezonowoscig
branzy, aktywnie wprowadzaliSmy zmiany w tresci i formatach reklam,

verseo

magnetyczny marketing

Efekt \

wzrost przychodu

+23%

Rezultat

Dzieki optymalnemu pofgczeniu technologii Al

z doswiadczeniem ekspertéw Verseo, sklep internetowy
klienta notuje systematyczny wzrost przychoddéw oraz
spadek kosztu konwersiji.

Poréwnujac wyniki miesigc do miesiagca,
od momentu rozpoczecia wspotpracy, udato sie
0siggnac¢ nastepujace rezultaty:

— " .. .. rzychod 35% $redni miesieczny wzrost
w zaleznosci od biezgcych trendow i promocii. przy ° hiakd
wyswietlenia 23% $redni miesigczny wzrost
koszt konwers;ji -9% $redni miesieczny spadek
Umow sie z ekspertem i sprawdz co mozemy zrobi¢ dla Ciebie Bezptatna konsultacja =
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