Google Ads

Typ e-commerce Budzet 100 000 zt/mies. Runek europejski, potnocnoamerykanski

Wprowadzenie

Klient oczekiwat zwigkszenia widocznosci sklepu
internetowego na kluczowym dla niego rynku europejskim
I pothochoamerykanskim. Ponadto za cel dziatan
pozycjonerskich przyjelismy wzrost sprzedazy

w e-sklepie, przy zachowaniu efektywnego udziatu
kosztow w przychodach. E-commerce posiada w ofercie
ponad 300 000 produktéw, co nalezy uwzgledni¢ w
konstrukcji kampanii reklamowej i w zarzgdzaniu feedem
produktowym.
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Strategia

Opracowanie strategii uwzgledniajgcej specyfike kazdego rynku.
Optymalizacja kampanii pod katem wdrozenia mieszanych technologii
VCM i Google Marketing Platform. State zarzgdzanie bazg produktéw,
efektywny podziat i wysoka jakosc¢ feeddéw produktowych.

Kampania

rzygotowanie i wdrozenie narzedzi do masowego zarzgdzania
kampaniami w czasie rzeczywistym na kazdym rynku oraz stata
aktualizacja wprowadzanych wykluczen.

Analiza

Przeprowadzilismy optymalizacje struktury produktéw rozbudowaliSmy
analityke, dzieki czemu moglismy

na biezgco reagowac i wprowadzac¢ zmiany w kampanii.

verseo

magnetyczny marketing

Efekt

Wzrost przychodéw
z kampanii

+1000%

Rezultat

Dzigki optymalnemu potgczeniu technologii

i doswiadczenia specjalistéw, uzyskaliSmy wzrost
przychodow z kampanii o ponad 1000%,

przy jednoczesnym obnizeniu kosztéw pozyskania
pojedynczego klienta o0 44%. A dzieki biezgcej kontroli
i optymalizacji kampanii zostaty takze spetnione
zatozone reguty wydatkowe.

wzrost przychodu 1000%
spadek kosztu pozyskania klienta 44%
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