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“Dzieki Verseo poznalismy jak dobrze
wykorzystywac kluczowe funkcje HubSpota

w naszej codziennej dziatalnosci. Zespdt specjalistow

od marketing automation z Verseo kompleksowo pomdgt

nam zaprojektowac¢ komunikacje pozwalajgcg na zapraszanie

odbiorcéw do nawigzania wartosciowej relacji z naszq markq

Trecom, budowanie zaufania oraz generowanie wysokiej

jakosci leadow.”
Katarzyna Krawczyk-WozZniak

Marketing Manager w Trecom Poznan
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Oczekiwania

Trecom Poznan juz od ponad 15 lat preznie dziata w branzy IT.

Firma zajmuje sie projektowaniem, wdrazaniem oraz zarzgdzaniem
zaawansowanymi technicznie rozwigzaniami IT. Wspétpraca z Verseo
miata na celu usprawnienie proceséw sprzedazowych i skuteczniejszego

tgczenia dziatan sprzedazowych z marketingowymi.

Strategia wdrozenia
Z uwagi na duzqg liczbe prowadzonych przez firme Trecom Poznan

projektéw marketingowych (webinary, warsztaty, materiaty edukacyjne)

oraz zwigzanej z tym koniecznosci budowy wielu stron, zaproponowalismy

klientowi wdrozenie CRM HubSpot - modutu CMS Hub Enterprise
wspartego modutem Marketing Professional oraz Sales Starter. Dzieki
temu rozwigzaniu, zespét bedzie mégt zarzgdzadé procesami zwigzanymi

ze sprzedazq, komunikacjg i marketingiem w jednym miejscu.

Wykorzystanie systemu

Wdrozenie CRM zawierato zaréwno implementacje techniczng systemu
jak i przeszkolenie zespotu. Obecnie cyklicznie budujemy poprzez
platforme HubSpot strony online poswiecone kolejnym marketingowym
wydarzeniom organizowanym przez firme. Dodatkowo do kazdej strony
www przygotowywane sq dedykowane mailingi i obudowa analityczna.
Przeprowadzilismy takze integracje z platformq Salesforce, dzieki czemu

nastepuje ptynna wymiana danych pomiedzy 2 systemami.
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Rezultat

Dzieki wdrozeniu HubSpota i przeszkoleniu uzytkownikdéw
firma naszego klienta moze operowac zawsze na aktualnych
danych w swoich dziataniach sprzedazowych.

Rezultat:
® przeprowadzenie 5 akcji marketingowych,

@® stworzenie 5 stron internetowych,

® pozyskanie ponad 700 leaddw.
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Zobacz wiecej na blogu
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