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Klient oczekiwat wzrostu widocznosci e-sklepu

w wyszukiwarce Google oraz zwigkszenia liczby wejsc¢
na strone z kampanii Google Ads. Celem nadrzednym
byto opracowanie strategii, ktéra przy utrzymaniu
budzetu kampanii na dotychczasowym poziomie.
zwiekszy liczbe transakgcji.
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Informacje zawarte w niniejszym dokumencie sq poufne i objete tajemnicq handlowq Verseo sp. z 0.0. Niniejszym oznajmia sie osobie,
ktéra otrzymata ten dokument, ze kopiowanie lub rozpowszechnianie w jakikolwiek sposéb zawartych w nim informacji jest zabronione.
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Nasze dziatania

Strategia
Opracowanie planu modyfikacji kampanii pod kagtem

zwiekszenia ilosci konwersji. Plan zaktadat wykorzystanie

narzedzia VCM do automatyzacji kampanii Google Ads.

Start kampanii
Przebudowa kampanii pod kgtem wspétpracy z VCM.

Biezgce sprawdzanie poprawnosci funkcjonowania
kampanii i wprowadzanie niezbednych zmian parametréow

kampanii, strategii, tekstow oraz stéw kluczowych.

Analiza
Biezgcy monitoring wynikéw. Dzieki temu dokonywalismy

korekt w zatoZzeniach z uwzglednieniem trenddéw i sugestii

pochodzqgcych z narzedzia do optymalizacji kampanii VCM.
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Rezultat

Dzieki optymalnemu potgczeniu technologii VCM i doswiadczeniu specjalistéw
Verseo, mogliSmy zaobserwowacd zwigkszenie liczby wyswietlen reklamy

o prawie 200%, a kliknie¢ o ponad 100%. Widoczny wzrost uzyskata takze
liczba transakcji o 37%. Dzigki wykorzystaniu do monitorowania i optymalizacji
kampanii narzedzia VCM, obnizylismy koszt pojedynczej konwersji o 34%

i zmniejszyliSmy wydatki na kampanie o ponad 10%.
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