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\g Typ e-commerce ‘ @ Branza jubilerska ‘ é Budzet GA:15 000 zt/mies. ‘ _} Rynek polski

Sklep jubilerski, jeden z wiekszych producentdw bizuterii w Polsce.
Firma z dtugimi tradycjami, zajmujgca sie projektowaniem,
wytwarzaniem i dystrybucjg wysokiej jakosci wyrobdw jubilerskich.
Przed rozpoczeciem wspdtpracy, podstawowym kanatem sprzedazy
detalicznej byta dobrze rozwinieta siec salonéw stacjonarnych,

a sprzedaz internetowa stanowita znikomy procent dochoddw firmy.
Klient zgtosit sie do nas bysmy pomogli mu efektywnie wejs¢

do swiata sprzedazy online. Punktem wyjscia byta praca nad
optymalizacjq strony poprzez dziatania SEO, a nastepnie rozszerzenie

wspdtpracy o kluczowy kanat z punktu widzenia

e-commerce, czyli kampanie Google Ads.
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Podstawowym celem byto zwiekszenie ruchu na stronie oraz wzrost sprzedazy online. Aby osiagng¢ cel gtdwny niezbedne byto zwiekszenie

swiadomosci marki w online, dostosowanie platformy internetowej do wymagan rynku oraz przystosowanie witryny do urzgdzen mobilnych.

Biezgce reagowanie na trendy i dostosowywanie budzetéw pod okazje sprzedazowe, jak Swieta Bozego Narodzenia, Walentynki, sezon

weselny, komunijny, Dzieri Kobiet, Dzieri Matki, czy Swieta Wielkanocne.

ﬂﬂﬂﬁ Rezultat dziatan SEO i kampanii Google Ads

Corocznie rozwijana umowa SEO oraz systematycznie wzbogacana ilos¢ fraz zaowocowata wzrostem widocznosci e-sklepu w wynikach
wyszukiwania Google, przy czym od poczgtku wspétpracy az 49-krotnym wzrostem nowych uzytkownikdéw i ponad 90-krotnym wzrostem
przychoddéw. W przypadku kampanii Ads, wzrost sesji i przychoddw jest takze diametralny a dodatkowo zaowocowat takze wzrostem
swiadomosci marki wsrdéd klientéw, a tym samym 12-krotnym wzrostem przychodéw poprzez kanat Direct, ktéry odbit sie réwniez na wyniki

sprzedazy offline w salonach stacjonarnych.

® wzrost stéw kluczowych w TOP10 o 48,4%, w TOP20 o 10,8% i TOP20+ o 40,8%,
@ przy budzecie kwartalnym na kampanie Google Ads 34077,47 zt, uzyskaliémy:

wyswietlenia 10 663 824, kliki 173 499, CTR 1,63%, CPC 0,20 zt, ROAS 6,1, (na ztotdowke wydanqg na promocje, przychdd wyniést 6,10 zi).
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Informacje zawarte w niniejszym dokumencie sq poufne i objete tajemnicg handlowq Verseo sp. z 0.0. Niniejszym oznajmia sie osobie, ktdra otrzymata ten dokument, ze kopiowanie lub rozpowszechnianie w jakikolwiek sposéb zawartych w nim informacji jest zabronione.
Poréwnanie danych 2016-2020 r. Wyniki GA z przyktadowego kwartatu w trakcie trwania kampanii. Wiecej szczegétéw na blogu Verseo..
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