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Case Study Google Ads
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\g Typ e-commerce ‘ o Branza odziez damska

@ Oczekiwania

Butik internetowy oferujgcy odziez polskiej produkcji, ktéry
tworzy ubrania z myslg o najbardziej wymagajacych
kobietach, podgzajgcych za najnowszymi trendami. Cenigcych
wygode, dbatos¢ o szczegdty i jakos¢ obstugi. Oczekiwat
wobec ekspertéw Verseo dziatan na najwyzszym poziomie.
Naszym celem byto zwiekszanie efektywnosci i zasiegu
kampanii reklamowych, bez proporcjonalnego zwiekszenia

wydatkéw i utrzymania min. ROAS na poziomie 10.

ONLINE BOUTIQUE SHOP
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Zwiekszenie liczby zamoéwien i przychodu
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@ Nasze dziatania

Strategia
Optymalizacja kampanii do konta 2.0, rozbudowa konta o dziatania

swiadomosciowe oraz skalowanie kampanii.

Kampania
Prace rozpoczelismy od wprowadzenia istotnych zmian w kampanii
w sieci wyszukiwania, m.in. zrezygnowalismy z podziatu dokonanego

przez poprzednig agencje. Wyodrebnilismy kampanie brandingowe,

przeksztatciliSmy inteligentne kampanie produktowe w Performance Max.

ZoptymalizowaliSmy kampanie pod algorytmy zgodnie z nowq strategig,
uzupetnilismy wszystkie zasoby graficzne i tekstowe. Dodalismy takze
odpowiednie wykluczenia oraz sygnaty zakupowe klientéw.
ZwigkszyliSmy budzet dwukrotnie po dostosowaniu konta 2.0

z zachowaniem minimalnego ROAS. Uruchomilismy kampanie w sieci
reklamowej, wdrozyliSmy kampanie Swiadomosciowe na YouTube

oraz kampanie remarketingowe.

Analiza
Korzystanie z algorytmoéw i dostosowanie konta do nowych wytycznych
Google, przyczynito sie do zwiekszenia liczby konwersji na koncie.

Efektywnym dziataniem byto uporzgdkowanie kampanii reklamowych

oraz wprowadzenie wykluczen nieadekwatnych fraz, ktére tracity budzet.

Nie sprawdzit sie natomiast dedykowany remarketing w sieci reklamowe;j.

Informacje zawarte w niniejszym dokumencie sq poufne i objete tajemnicg handlowq Verseo sp. z 0.0. Niniejszym oznajmia sie osobie, ktéra otrzymata dokument, ze kopiowanie lub rozpowszechnianie w jakikolwiek
sposob zawartych w nim informacji jest zabronione. Dane z okresu od rozpoczecia wspétpracy w maju 2022 r. do marca 2023 r., w pordwnaniu do analogicznego okresu 05.2021-03.2022 r.
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@ Rezultat
Dzieki skutecznemu wykorzystaniu technologii Al, doswiadczenia
i wiedzy eksperta Verseo uzyskalismy rok do roku:
@ wazrost liczby kliknie¢ +72,41%
@ wzrost wartosci zakupdw Google Ads +75,17%

@ wzrost liczby uzytkownikéw +52,23%
® przy jednoczesnym obnizeniu kosztu CPC -33,12%.

Wzrosty takze konwersje wspomagane +65,78%
i ich wartos¢ +16,84%.
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